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WSTEP DO WYDANIA POLSKIEGO

rawdziwi milionerzy', autorstwa Williama D. Danko oraz

Richarda J. Van Nessa, to niejako konkluzja, czy wrecz kul-

minacja innej wybitnej amerykanskiej ksiazki, ktéra 22 lata
temu dokonata rewolucji w wyobrazeniach o ludziach bogatych, ich
sposobie zycia i zwyczajach, oraz relacjach ze spoleczeristwem. Mowa
o ksigzce Thomasa J. Stanleya i Williama D. Danko, wydanej w Polsce
pod tytutem Sekrety amerykariskich milionerdw?. O ile pierwsza z nich
stawiata pytania o pochodzenie i znaczenie ludzkiego bogactwa, o tyle
ta, ktéra bierzecie whasnie w swoje rece, udziela na nie ostatecznej od-
powiedzi. Nie sposdb zrozumie¢ jednej bez drugiej. ..

POMOWIENIA

Przed ukazaniem si¢ Sekretdw amerykariskich milioneréw bardzo nie-
wielu ludzi zadawalo sobie pytanie, dlaczego niektérzy sa bogaci,
a inni nie. Jeszcze mniej zastanawiato sie, skad ci bogaci si¢ biora,

! Zob. William D. Danko, Richard J. Van Ness Prawdziwi milionerzy, czyli dro-
ga do prosperity, . M. Kresak, J.M. Fijor, Fijorr Publishing, Warszawa 2018.
* Mowa o ksigzce T. Stanleya, W.D. Danko 7he Millionaire Next Door
(Atlanta: Longpress 1996). Polskie wydanie T.J. Stanley, W.D. Danko,

Sekrety amerykaiiskich milionerdw, czyli krezusi z sgsiedztwa. tt. J.M. Fijor,
Warszawa, 1998, 2011, 2013).
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jak pracuja, gdzie mieszkaja, jak si¢ zachowuja, czy tez jak zyja.
Bogactwo traktowano jako forme¢ wyzysku, wynaturzenie, najcze-
Sciej jednak jako efekt grzechu i samo zto. Co prawda, w wydanej
w 1776 roku swej wiekopomnej pracy Adam Smith dopuszczal,
a nawet zalecal bogacenie si¢ narodéw i jednostek, jego stosunek do
ludzi zamoznych byt co najmniej podejrzliwy. I tak zostato do czaséw
wspolczesnych. Rozwéj kapitalizmu znacznie podnidst poziom tole-
rancji wzgledem bogactwa i ludzi bogatych, jednak posiadanie bo-
gactwa, zamozno$¢ byly nadal co najmniej wstydliwe i nadal wzbu-
dzaly emocje, zwlaszcza zazdros¢ i zawis¢, ktére staly sie gtéwnym
motywem dziatan ideologicznych minionych dwéch stuleci.

Ekonomista Murray N. Rothbard uwaza, ze u podtoza réznych
form kolektywizmu, socjalizmu, komunizmu, opartych na ideologii
tesknoty za tak zwana sprawiedliwoscia spoteczna, lezy nieche¢, czy
nawet nienawi§¢ do ludzi bogatych. Spostrzezenie to zakwestiono-
wali w swojej ksigzce Thomas J. Stanley i William D. Danko, dowo-
dzac, ze wrogos¢ wobec ludzi bogatych nie tylko jest nieuzasadniona,
ale, co gorsza, szkodzi samym nienawistnikom.

Rothbard us$wiadomit nam, ze w warunkach gospodarki ryn-
kowej, gdy transakcje handlowe odbywajg si¢ na zasadach dobro-
wolnosci, a takie dominuja w $wiecie Zachodu i innych padstw roz-
winietych, ludzie sg bogaci nie dlatego, ze s Zli i wyzyskujg innych,
lecz dlatego, ze spoteczeristwo (konsument) wynagradza ich za dobra
i ustugi, keére dla niego wytwarzaja. Co wazne, podkreslat Rothbard,
czynig to dobrowolnie! Poniewaz réwnoczesnie wiadomo, ze czlo-
wiek robi zawsze to, co wydaje si¢ dla niego korzystniejsze, trudno
przypuszczaé, aby z wlasnej woli rozstawal si¢ ze swoimi ciezko zaro-
bionymi pieniedzmi na rzecz jakichs totréw i wyzyskiwaczy.

Bogactwo ludzi, ktérzy dorobili si¢ swego majatku uczciwie,
a takich jest wéréd przedsigbiorcéw wickszos¢, pochodzi zatem od
innych ludzi i jest nagrodg za prace tych pierwszych. Im wigcej i le-
piej pracujemy, im lepiej, taniej, skuteczniej zaspokajamy potrzeby
innych ludzi, tym wigcej bogactwa od nich otrzymujemy.
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Co prawda zdarza si¢ czasem, ze bogactwo znajdzie si¢ w niewla-
$ciwych rekach, czy keo$§ wykorzysta je dla jakich$ niecnych celéw,
wazne jest, ze odbywa si¢ to jednak w warunkach wolnoéci, bez uzycia
sity, bez przemocy. Innymi stowy, wéwczas gdy zaréwno producent,
przedsigbiorca, jak i konsument, ktéry konsumuje owoce pracy tego
pierwszego, dziataja racjonalnie. Skad wiec ta niekonsekwencja? Dla-
czego darzymy niechecig tych, ktérzy czynia nasze zycie tatwiejszym?
Dlaczego pomawiamy ich o zle intencje? Dlaczego od nich kupu-
jemy, skoro ich nie lubimy? Dlaczego budujemy ich bogactwo?

MILIONER Z SASIEDZTWA

Odpowiedzi na te i wiele podobnych pytari dostarczyli w 1996 roku
Stanley i Danko. Na podstawie wieloletnich badai wykazali oni, ze
zte zdanie na temat ludzi bogatych ma swoje podfoze w ignorancji;
ze 0 bogaceniu si¢ i zamoznosci po prostu niewiele wiemy. Profesor
Stanley w rozmowie prywatnej nie ukrywal, ze przed przystapie-
niem do badan oni sami mieli na ten temat bardzo znikoma i czesto
mylng wiedzg. W swej pierwszej ksiazce opisujg zreszta trudnosci,
z jakimi zmagali si¢, by dotrze¢ do ludzi bogatych, by ich zacheci¢ do
zwierzen; nie znali ich systemu wartosci, ich upodobar, preferencji,
zasad, obyczajéw.

Kiedy przyjrzeli si¢ tym bezwzglednym ,wyzyskiwaczom,
chciwcom i krwiopijcom” blizej, okazalo sig, ze stereotyp, z jakim si¢
zmagaja, od rzeczywistoséci dzielg lata $wietlne. Zrozumieli, ze ludzie,
ktérych zwykly zjadacz chleba czy tak zwana ulica uwazaja za samo
zto, aniolami wprawdzie nie sa, ale na pewno mogg by¢ dla innych
wzorcem do nasladowania. Ze w miejsce okresleri opisujacych ludzkie
bogactwo, takich jak chciwos¢, zachtannos¢, arogancja, egoizm, czy
wyzysk, znacznie trafniej jest wstawi¢ terminy takie, jak pomysto-
wo$¢, pracowito$¢, odwage, gospodarnos¢, rzetelnosé, lojalnose,
konsekwencje, ryzyko, oszczedno$é, reputacje, konkurencje, wiedze,
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doswiadczenie itp. Ze milioner to nie spasiony arogant z cygarem
w ustach i lubieznym u$miechem na twarzy, lecz cztowiek skromny,
taki jak ty i ja, tyle ze bardziej pracowity, kierujacy si¢ wartosciami,
czgsto cztowiek religijny, na wskro§ uczciwy, zyczliwy bliznim itp.

Odkrycie miato nie tylko wymiar psychologiczny i ekonomiczny,
ale wrecz historyczny. Najlepszym tego dowodem jest popularnosé
Sekretow. Ksiazka ta przez prawie 200 miesi¢cy znajdowatla si¢ na
liscie bestselleréw ,,New York Timesa”. I trudno, zeby byto inaczej,
skoro autorzy uswiadomili $wiatu, ze ten nasz ci¢zko pracujacy
sasiad milioner nie tylko nie wyzyskuje biednych, lecz ze jest do-
ktadnie odwrotnie.

PRAWDZIWY WYZYSK

Zyjemy przeciez w $wiecie niedoboréw. Wszystkiego, co cztowiekowi
potrzeba do przezycia, précz stonej wody i powietrza, jest za mato.
Na tym $wiecie chodzi wigc o to, aby wszystko, co jest w niedoborze,
wykorzysta¢ jak najlepiej, a przynajmniej optymalnie. To znaczy tak,
aby z tej samej ilosci zasobdéw otrzymad jak najwigcej potrzebnych
débr i ustug. To, jak zasoby sg wykorzystywane, zalezy od tych, ktérzy
je wykorzystuja, czyli od przedsi¢gbiorcéw. Posréd milioneréw naj-
wiecej jest przedsigbiorcéw. Posréd przedsigbiorcéw najwigcej jest
milioneréw. Oni decyduja o tym, czy wykorzystamy zasoby dobrze,
czy raczej marnotrawnie, czyli Zle. A to jest przeciez szalenie wazne.
Whasciwe wykorzystanie to takie, ktére maksymalizuje interes ogétu.
I to wlasnie dlatego ten ogdf tak chetnie kupuje, placi i wynagradza
ludzi, ktérzy produkuja to, co jest mu niezbedne.

Stanley i Danko pokazali posrednio, ze lewicowe oskarzenia pod
adresem ludzi bogatych, przedsicbiorcéw, kapitalistéw mijajg si¢
z prawda. Ze ludzie prawdziwie bogaci, to ludzie ambitni, szlachetni,
gospodarni, oszczedni i prospoteczni. Ze to $wiat wyzyskuje talenty,
charakter i umiejetnosci ludzi przedsigbiorczych, gdyz bez nich nie
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bytby w stanie przetrwaé. Ze nie ma powodu, by ich potepiaé, nato-
miast istnieje konieczno$¢ ich nasladowania.

Przed ukazaniem si¢ Sekretdw znaczna cze$¢ spoteczeristwa na
fatszerstwa lewicy (,bogactwo to wyzysk”; ,bogactwo jest niemo-
ralne”) przyzwalala, wrecez je akceptowata. Nie do$¢, ze w ten sposéb
tatwiej im bylo usprawiedliwi¢ wlasny brak inicjatywy, lenistwo,
biedg, czy glupote, to na dodatek nie wymagaly wysitku i wspieraty
opiekunicze padstwo, ktére w tych niesprawiedliwych warunkach
nam ,pomaga’. Po 1996 roku, po przeczytaniu bestselleru Stanleya
i Danko, wielu z nich zrozumiato, ze prawdziwymi wyzyskiwaczami
sa cyniczni politycy, zachtanni urzednicy i inni adwokaci tak zwane;j
sprawiedliwosci spotecznej, ktdrzy zamiast do dobrobytu, prowadza
nas w $lepa uliczke etatyzmu i pomocy socjalne;j.

POLSKIE WYDANIE

Polskie wydanie Sekretdw amerykariskich milioneréw ukazalo sig
w 1999 roku. Mimo chwytliwego tytutu, pies z kulawa noga si¢
ksiazka nie zainteresowal. Zafascynowani ,milionerstwem” Polacy
czytali wtedy biografie Trumpa, lacokki, Rodmana i innych cele-
brytéw z pierwszych stron gazet. Wprawdzie tytut (,,sekrety”, do tego
,milioneréw”) brzmial frapujaco, to jednak po przegladnieciu za-
wartosci potencjalni czytelnicy odkfadali ksigzke na bok. Mato kogo
interesowala praca socjologiczna dwéch uczonych z Georgia Uni-
versity, opisujacych wyniki swych badan nad 7Zrédtami zamoznosci
anonimowych milioneréw z prowincjonalnych miasteczek w USA.
I trudno si¢ dziwi¢. Kogo moze interesowaé zycie wlasciciela doméw
pogrzebowych, zatozyciela firmy budowlanej czy niewielkiego warsz-
tatu produkcyjnego? Wskutek tego ta wybitna ksiazka przez prawie
trzy czy cztery lata nie sprzedawala sic w ogdle. Mialem nawet za-
miar przeznaczy¢ jg na przemial. Wyrzucalem sobie, ze by¢ moze
przyczyna braku zainteresowania jest zle dobrany tytul. Ze w pogoni
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za atrakcyjnoscig posunatem si¢ zbyt daleko. Nie wiedzialem wpraw-
dzie, czy tytul oryginalny, 7he Millionaire Next Door (,Milioner
z sasiedztwa”) gwarantowatby lepsza sprzedaz, czutem jednak, ze Po-
lakéw problemy milioneréw z USA nie interesuja®. Tym bardziej, ze
w owych latach, na przetomie wieku XX i XXI, Stany Zjednoczone
i ich gospodarka zaczgly traci¢ w Polsce dobrg prase, podobnie jak
tworzaca sie wlasnie nad Wisla klasa ludzi zamoznych?.

W 2004 roku poddatem si¢. Ztozytem kartony z ksiazkami do ma-
gazynu, tykajac gorycz porazki finansowej i kompromitacji w oczach
Thomas Stanleya, ktérego w owym czasie poznatem na jednym ze
spotkari autorskich w Chicago. Chciatem go zaprosi¢ do Polski, ale
zniechecal mnie kompletny brak zainteresowania ksiazka. Zapisatem
jednak mejla, domowy numer telefonu i... o sprawie zapomnialem
na dwa, moze trzy lata, do dnia, gdy zostatem zaproszony na kon-
ferencje doradcéw jednej z czotowych polskich firm finansowych.
W trakcie zajeé okazato si¢, ze problemem uczestnikéw konferencji,
a wiec zawodowych doradcéw, jest kompletny brak wiedzy na temat
ludzi zamoznych, czego konsekwencjg jest brak umieje¢tnosci docie-
rania do tych, ktérzy maja nie tylko pieniadze, ale i potrzebe po-
siadania doradcy finansowego. Pod koniec konferencji wyglositem
referat a propos, zatytutowany ,,Skad si¢ biorg milionerzy?”, w czasie
ktérego postuzytem si¢ przyktadami z Sekretéw amerykariskich milio-
neréw. Miatem zreszta przy sobie pare egzemplarzy ksiazki.

Mimo iz uczestnicy przyjeli moje wystapienie z niedowierzaniem,
20 oséb ksiazke zaméwilo. Juz pare dni pdzniej pojawita si¢ na mojej

’ Dla czystego sumienia wrdcilem do korzeni, dodajac w wydaniu drugim
podtytut: czyli Krezusi z sgsiedztwa.

“ Dla nikogo nie jest tajemnica, ze pochodzenie pierwszych fortun,
a zwlaszcza pierwsze listy najbogatszych tygodnika ,Wprost” miaty po-
smak aferalny, zeby nie powiedzie¢: kryminalny. Ludzi bogatych oskarza-
no o nieuczciwos¢, kradzieze i inne podlosci, czego owocem bylo stynne,
cho¢, co tu ukrywaé, wyjatkowo niezdarne powiedzenie Jana K. Bielec-
kiego, ze ,,pierwszy milion trzeba ukras¢”.
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poczcie lawina mejli: ,,Przeczytalam przez noc — rewelacja!”; , Ksiazka
interesujaca, idealna do mojej pracy”; ,Biore si¢ za siebie”; ,,Zmie-
niam swoje zycie”. W §lad za nimi ruszyly zaméwienia. Odkurzylem
zapasy i przywrécitem ksigzke do zycia. Pomogli mi w tym studenci
szkoty przedsiebiorczos$ci ASBIRO’.

Odnalaztem mejla do profesora Stanleya. Wystalem w nim zapy-
tanie, czy moze nie przyjechalby do Polski. Pozostalo ono bez od-
powiedzi. Potem drugie, trzecie etc. Nagralem si¢ na automatycznej
sekretarce, tez bez echa. Odkrylem przy okazji, ze skonczyly si¢ wha-
$nie moje prawa autorskie do wydania polskiego. Skontaktowatem
si¢ z wydawnictwem Longpress, prawa przedluzytem, proszac przy
okazji o kontakt z autorami. Nie udzielamy takich informacji — od-
powiedzieli mito, lecz stanowczo. Drugie wydanie tytulu w kosdcu
2011 roku sprzedalo si¢ jak $wieze buteczki. Réwnoczesnie kupitem
prawa do kolejnej ksiazki Stanleya, Przestan zgrywac milionera®. 1 po
raz kolejny wystatem (nadal bez wiary) mejla do autora. Byty w nich
zyczenia noworoczne, informacja o tym, ze Sekrety sa w Polsce best-
sellerem, oraz uwaga o nowym tytule. Jeszcze tego samego dnia
otrzymalem podzigkowania za zyczenia.

Dwa lata ustalaliémy termin, a potem warunki przyjazdu profe-
sora Stanleya do Polski. W 2013 roku miato miejsce trzecie wydanie
Sekretow. O ksiazce stato si¢ glosno. Podréz zaplanowalismy na maj
2015 roku. W lutym, na trzy miesigce przed przyjazdem, profesor
Thomas J. Stanley zginal w niezawinionym przez siebie wypadku sa-
mochodowym, opodal swego rodzinnego domu w Marietta w stanie
Georgia. Wystatem do wydawcy list z kondolencjami, sugerujac,
ze w tej sytuacji chetnie zaprositbym drugiego z autoréw Sekretdw,

Alternatywna Szkota Biznesu i Rozwoju Osobowego, zalozona
w 2009 roku, polska profesjonalna szkota przedsigbiorcéw, w ktérej wy-
ktadowcami sg tylko i wylacznie ludzie zaangazowani w dziatalnos¢ go-
spodarcza (asbiro.pl).

¢ Thomas J. Stanley, Przestari zgrywad milionera, lepiej nim zostan. tt. R. Ru-
dowski, Fijorr Publishing, Warszawa 2011.
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Williama Danko. Moja prosba pozostata wprawdzie bez odpowiedzi,
lecz oto z korcem 2016 roku (miyny wydawnicze miela powoli)
otrzymalem od wydawcy amerykariskiego mejla z pytaniem, ,czy
zgodzg si¢ na udostgpnienie mego adresu dr. Danko”. Tez mi pytanie!

Takiej okazji nie mogtem przepusci¢. Rekin poczut krew. Kilka
dni pézniej William D. Danko zwrdcit si¢ do mnie z prosba o przy-
stanie mu kilku egzemplarzy polskiego wydania Sekretow, co z ra-
doscig i satysfakcja uczynitem, dajac jednocze$nie do zrozumienia,
ze pragne go zaprosi¢ do odwiedzin Polski i uczestnictwa w book
tour. Entuzjazm, z jakim profesor Danko przyjal zaproszenie, byl
ujmujacy. Okazato si¢ bowiem, ze rodzice profesora pochodza z Ma-
topolski, on za$ od dluzszego czasu szukat okazji, zeby odwiedzi¢
rodzinne korzenie. Stad ta wizyta, stad nowa ksiazka i nowa refleksja
nad sensem Zycia, pracy i bogactwa.

PORTRET MILIONERA

Aby zrozumieé przestanie Prawdziwych milioneréw, dobrze jest po-
znaé geneze tej ksiazki, ktdra stanowia tezy wylozone w Sekretach
amerykariskich milioneréw. Oto one:

Milionerzy, czyli ludzie, ktérych majatek ma warto$¢ netto co
najmniej 1 miliona dolaréw, stanowig okolo 1 procent populacji
USA, dysponujg niespetna 6 procentami majatku Ameryki’. Sposréd
nich az 83 procent dorobito si¢ majatku w czasie swego zycia. Tylko
jedna szdésta amerykanskich fortun zostata odziedziczona, w Polsce
ten odsetek jest jeszcze nizszy.

Ogromne fortuny kojarza si¢ zwykle z polami naftowymi, arma-
torami, handlarzami bronia, gietda czy kopalniami ztota, tymczasem

7 Mimo braku szczegétowych danych z Polski, intuicyjnie, a takze w opar-
ciu o dane z zycia proporcje te — co moze dla wielu Czytelnikéw by¢
zaskakujace — sg w Polsce, niemal we wszystkich kategoriach, poréwny-
walne — przyp. red.
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amerykariski milioner to czgéciej wiasciciel firmy zajmujacej si¢ wy-
pozyczaniem przeno$nych ,kibelkéw”, skupem ztomu, posiadacz za-
ktadu pogrzebowego, czy nawet rolnik, niz makler gieldowy, lekarz
czy adwokat. ,Stereotypowi” milionerzy (wlasnie makler, lekarz, ad-
wokat) to mniejszo$¢ posréd najbogatszych ludzi Ameryki. Podobnie
zreszta, jest i w Polsce.

Prawdziwy milioner zaczyna pracowaé w wieku 18-19 lat, chodzi
do szkoty wieczorowej, nierzadko tez uczy si¢ korespondencyjnie.
Wielu z nich to ludzie zupelnie przecietni, spora grupa nie ma ukoni-
czonych studiéw wyzszych, a jesli juz, nie sa to wcale prestizowe Har-
wardy, Whartony, czy Yale, lecz prowincjonalne koledze. Nie trzeba
dodawa(, ze na swoja edukacje zarabiaja wlasna praca.

Statystyczny milioner wezeénie sie zeni i jest swej wybrance wierny
do grobowej deski. Whbrew istniejacemu stereotypowi, procent roz-
wodéw jest wéréd milioneréw znacznie nizszy niz u ,normalnych”
ludzi. Milionerzy myf$la z reguly w kategoriach wartosci tradycyjnych:
Bég, rodzina, ojczyzna. Sg skromni, ci¢zko pracuja (nierzadko po
100 godzin tygodniowo), s oszczedni, nie afiszujg si¢ swoja zamozno-
scig. Rzadko kiedy zyja na poziomie, jaki gwarantuje im ich dochéd.

Statystyczny milioner wiecej od siebie daje niz bierze. Chetnie
pomaga innym. Procent dochodu przeznaczanego przez milioneréw
na filantropig jest od trzech do czterech razy wyzszy niz w przypadku
reszty spoleczeristwa. Milioner to cztowiek myslacy niezaleznie, pra-
gnacy si¢ szybko usamodzielni¢, z reguly tez pracujacy we wlasnej
firmie. I wcale duzo nie zarabia. Po$rdd ludzi zarabiajacych milion,
tak w Polsce, jak i w Ameryce, milionerem netto jest zaledwie co 12
(8,25 procent). Przeciety pelny milioner amerykariski zarabia zas...
131 tysiecy dolaréw. W warunkach polskich proporcje sa podobne.

Milionerzy przeznaczaja na zycie okoto 6 procent swojej fortuny,
z czego jeszcze inwestujg okoto 15 procent. Gdyby chcieli, mogliby juz
nie pracowaé, praca jest jednak dla nich etosem. Whrew stereotypowi
~chciwea i krwiopijcy”, to wlasnie uczciwo$é, skromnosé, rzetelnosé i sa-
modzielno$¢ s warto$ciami motywujacymi milioneréw do dziatania.
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Milionerzy nie rozbijaja si¢ lexusami, mercedesami czy rolce-
-royce’ami. Samochodem amerykanskiego milionera jest... pick-up
forda albo toyoty. Tylko jedna czwarta milioneréw kupuje nowy sa-
mochdd, pozostali zadowalaja si¢ uzywanymi.

Coraz wigcej milioneréw to... imigranci. W tej grupie jedng
z najwyzszych pozycji zajmuje diaspora polska. Z danych opubli-
kowanych na poczatku lat 80. XX wieku przez UCLA wynika, ze
Polacy pod wzgledem statystycznego bogactwa zajmowali w USA
drugie miejsce, zaraz po Chifczykach. Ostatnio przegonili nas imi-
granci z... Rosji. Przybysze z Europy Wschodniej znajduja si¢ posréd
grup etnicznych najszybciej rosnacych w bogactwo.

Stanley i Danko udowodnili, ze stereotypu milionera nie tworza
w Ameryce przedstawiciele rodzin Kennedych, Rockefelleréw, czy
Vanderbiltéw, ktérzy przy tworzeniu swoich fortun nie kiwneli
palcem, lecz tworzy go Joe Blow, ciezko pracujacy wlasciciel firmy
kamieniarskiej, ksieggowej lub tartaku. Ta prawda, bedaca zarazem
recepta na ,milionerstwo”, zaskoczyla Ameryke. Jestem pewny, ze
i w Polsce jest nie inacze;.

BOGATSI OD MILIONEROW?®

Tak w wolnym tlumaczeniu brzmi tytut ksiazki, ktdra trzymaja Pani-
stwo w swoich rekach. Zamyka ona niejako temat krezuséw z sa-
siedztwa. Jest klamrg spinajaca ukazany w Sekretach problem powsta-
wania wielkich fortun, dodajaca do niego kwesti¢ szczgsliwego zycia
w warunkach prosperity. Okazuje si¢ bowiem, ze same pieniadze
maja w tej sprawie najmniejsze znaczenie. Same pienigdze szczgscia
nie daja. Co wigcej, licza si¢ one w zyciu czlowieka tak diugo, jak
dtugo mu ich brakuje. Z chwila zdobycia majatku, zauwazaja Danko

8 William D. Danko, Richard J. Van Ness, Richer Than A Millionaire.
A Pathway To True Prosperity, 2017.
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i Van Ness, autorzy Prawdziwych milioneréw, warunkiem satysfakcji
i zyciowego szczgécia staja si¢ wartosci i sprawy zasadnicze. To one
sa prawdziwa osia ludzkich pragnien i potrzeb. O tym, dlaczego tak
jest, dowiedza si¢ Paristwo z kart tej niewielkiej rozmiarami, waznej
jednak imponderabiliami ksigzki.

Czytajac, pamigtajcie, ze to my jesteSmy kowalami naszego losu,
od ktérego — za posrednictwem naszych bliznich — dostajemy to, na
co zastuzylismy!

Jan M. Fijor
Essaouira, Maroko, maj 2018



